S r P TECNOLOGICO NACIONAL DE MEXICO

1. Datos Generales de la asignatura

Nombre de la asignatura: | Derecho Internacional Y Comercio
Empresarial

Clave de la asignhatura: | IEC-1801
SATCA®: | 2-2-4

Ingenieria en Gestion Empresarial

Carrera:

2. Presentacion

Caracterizacion de la asignatura

Esta asignatura ofrece al estudiante y al profesor la posibilidad de abordar, desde
la realidad del entorno inmediato, el estudio de las formas como se mejora la
competitividad internacional de México mediante las reformas y modificaciones
del marco regulatorio e institucional del comercio internacional; la mejora del
ambiente de negocios mediante la facilitacion de la apertura, funcionamiento y
crecimiento de las empresas; y las propuestas para promover el desarrollo de
nuestro pais a través del impulso de la productividad, el crecimiento de la
economia y la generacion de productos y servicios innovadores a mejores precios
y de mayor calidad.

El estudiante comprendera la politica comercial de un mundo globalizado y las
maneras como los paises fortalecen y vigorizan sus plataformas exportadoras,
para lograr una mayor diversificacion geografica de sus ventas al exterior,
mediante los siguientes elementos:

1) Optimizacion de la red existente de acuerdos comerciales
2) Negociacion de nuevos acuerdos

3) Convergencia de tratados

4) Fortalecimiento del sistema multilateral de comercio

5) Defensa legal de los intereses comerciales.

Como aporte al perfil del Ingeniero en Gestion Empresarial esta la habilidad para
que el estudiante reconozca los Tratados y acuerdo comerciales internacionales,
los principales organismos involucrados y la informacién estadistica y arancelaria
correspondiente.

Asimismo, el estudiante desarrolla la capacidad de gestionar eficientemente los
recursos de intercambio internacional de nuestro pais con el resto de las naciones
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del mundo.

Intencion didactica
En launidad 1

En la primera unidad se establecen las generalidades del conflicto y de los
mecanismos alternativos de solucidén de controversias como una solucion practica
y eficiente ante las posibles probleméaticas que se puedan presentar en el
desarrollo competitivo e innovador de la empresa, por lo anterior se muestran
dentro de un marco de legalidad a efecto de que los acuerdos y soluciones sean
conforme a derecho. En esta unidad también se ven aspectos axiolégicos como la
justicia y la equidad como principio rector de los mecanismos alternativos de la
solucion de controversias. De esta manera, el alumno podra tomar conciencia de
la necesidad que existe en los tiempos actuales de poder llegar a acuerdos y de
innovar en la solucion de controversias, antes de llegar incluso a tribunales
internacionales.

En la unidad 2

Se caracteriza por introducir al alumno en el conocimiento de los conceptos
basicos del Derecho Internacional y donde identifica los sujetos de Derecho tanto
publico como privado con la intensién de que el estudiante identifique cual es la
postura que desde la empresa debera tomar ante cualquier posible controversia
de orden mercantil, asi como las esferas de competencia a la cual dirige la
posible controversia.

En la unidad 3

Se le dara a conocer al alumno las Fuentes del derecho internacional, asi como
los principios de Derecho como un eje rector para resolver controversias de
caracter internacional. Las fuentes de derecho sera el marco legal normativo que
pueda acompafnar como fundamento teérico y doctrinal a aquellas controversias
que surgen con caracter mercantil.

En la unidad 4

Durante la cuarta unidad, el alumno, comprendera las nociones basicas del
comercio exterior, asi como el origen, propésito y rondas de negociacién en el
Gatt, la funcion de la organizacion mundial de comercio en el proceso de
comercializacion, la competitividad y la innovacion.

Unidad 5
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Al abordar la quinta unidad el alumno conocera las caracteristicas y etapas del
procedimiento del arbitraje en materia de Comercio Internacional, asi como podra
establecer un analisis en el estudio de casos especificos sobre algunas
controversias y las soluciones que se han resuelto en materia de comercio
internacional a través de la organizacion mundial de comercio.

El proceso de ensefianza aprendizaje se aborda desde el método Inductivo en el
que las competencias genéricas se construyen a través de:

1. Organizar y animar situaciones de aprendizaje en el alumno

2. Gestionar la progresion de los aprendizajes entre el docente y alumno
3. Comprometer a los alumnos en su aprendizaje y en su trabajo

4. Promover el trabajo en equipo

5. Informar e implicar a las organizaciones en acciones de beneficio comun.

Mediante el analisis y comprension de los actores internacionales, sus campos de
interés y sus instituciones regulatorias, el alumno serd capaz de distinguir las
necesidades en materia de negocios internacionales de nuestro pais.

3. Participantes en el disefio y seguimiento curricular del programa

Lugar y fecha de Participantes Observaciones
elaboracion o revision

IT de Zacatepec, Octubre | Cuerpo colegiado de Propuesta para las

de 2017 Ciencias Sociales y materias de la
Humanidades, Economia | especialidad de la carrera
y Derecho del Ingenieria en Gestion
Departamento de Empresarial en reunién
Ciencias Econémico- extraordinaria de
administrativas. Academia.

Lic. Dulce Maria Diaz
Duarte. Dr. Adolfo Franco

Mastache.
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4. Competencia(s) a desarrollar

Competencia(s) especifica(s) de la asignatura
Interpretar y analizar el desempefio de las principales corporaciones
transnacionales en el marco regulatorio del intercambio comercial internacional, los
tratados entre naciones y las estrategias e intereses de intercambio.

Estudiar las formas de asociacion internacional en bloques comerciales de acuerdo
a la dindmica de la globalizacién capitalista.

5. Competencias previas

¢ |dentificacion de los agregados econdémicos para interpretar la dinamica de
la actividad nacional e internacional, la politica econémica de Estado y la
influencia de las organizaciones multinacionales.

e Aplicar las normas legales que incidan en la creacion y desarrollo de la
empresa.

e Poseer los conocimientos y herramientas de andlisis sobre geografia,
estadistica e informatica que contribuyan a facilitar la ubicacion de los
bloques comerciales internacionales.

e Comprender los esquemas aduanales de importacion y exportacién de
bienes productos y servicios.

e Entender las politicas monetarias y arancelarias de los diferentes bloques.

e Conocer las herramientas elementales del derecho internacional como
marco juridico de los intercambios comerciales globales.

e Analizar y utilizar los principales instrumentos de andlisis econémico para
la empresa en la toma de decisiones, asi como, la sensibilidad y
conocimientos necesarios para hacer un uso eficiente de los recursos con
los que cuenta un pais.

e Conocer e identificar el ambiente macroeconémico en el que se desarrolla
una empresa para la toma de decisiones.

6. Temario

No. Temas Subtemas

1.1 La negociacién

1 | LOS DIEERENTES 1.1.1 Tipos de negociaciones
MECANISMOS ALTERNATIVOS 1.1.2 Métodos de negociacion
DE SOLUCION DE 1.1.3 Tres elementos decisivos:
CONTROVERSIAS " '

Tiempo, informacion y poder.
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1.2. La mediacion y conciliacion
1.2.1 Elementos y requisitos
1.2.2 Caracteristicas

1.2.3 Ventajas

1.3. El arbitraje

1.3.1 Definicion.

1.3.2 Clausulas relevantes
1.3.3 Procedimiento arbitral

1.4 Arbitraje internacional

2.1 Derecho internacional publico
2.1.1 Sujetos de derecho

internacional publico

2.2 Derecho internacional privado

2 | DERECHO INTERNACIONAL 2.2.1 Sujetos de derecho

internacional privado

3.1 Fuentes del derecho internacional
publico

3.2 Tratados y convenciones
internacionales

FUENTES DE 3.3 Principios que regulan los tratados
3 | DERECHO 3.4 Resoluciones internacionales
INTERNACIONAL 3.5 La relacién entre el Derecho

Internacional y el comercio exterior.
4.1 GATT: sus origenes

4.1.1 Rondas de negociacion
4.2 Adhesion de México al GATT
COMERCIO EXTERIOR ., )
4.3 Solucién de controversias

comerciales internacionales

5.1 Arbitraje Comercial Privado (

partes, acuerdo arbitral,

procedimiento arbitral y laudo)
5.1.1. Estado versus Estado

ARBITRAJE COMERCIAL
5.1.2 Los Acuerdos Diplomaticos
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5.2. El mecanismo de solucion en el
estudio de casos: controversias de la
Organizacion Mundial del Comercio.
4.2.3 Elmecanismo de solucion
de controversias del TLCAN,
TLCUE y de otros tratados

comerciales suscritos por México.

7. Actividades de aprendizaje de los temas

INTRODUCCION AL DERECHO INTERNACIONAL

Competencias

Actividades de aprendizaje

Especifica(s):

Conocer e identificar la aplicacion de
las principales caracteristicas del
derecho Internacional, asi como los
sujetos de derecho publico y privado.

Genéricas:

Capacidad de andlisis y sintesis

» Capacidad de organizar y planificar
» Comunicacion oral y escrita

» Habilidad para buscar y analizar
informacién proveniente de
fuentes diversas

* Solucién de problemas

* Toma de decisiones

» Capacidad critica y autocritica

* Trabajo en equipo

» Habilidades interpersonales

» Capacidad de trabajar en equipo
interdisciplinario

» Capacidad de comunicarse con
profesionales de otras areas

e Investigar conceptos de derecho
internacional publico

¢ Investigar conceptos de derecho
internacional privado

¢ Realiza cuadro comparativo de
las disciplinas publico y privado
del derecho Internacional

e Analiza en el campo de accion
del derecho internacional dentro
del funcionamiento de la
empresa, casos en particular.

¢ Investigar los &mbitos de accién
de las instituciones
internacionales.
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FUENTES DE DERECHO INTERNACIONAL

Competencias

Actividades de aprendizaje

Especifica(s):

Conocer las principales fuentes del
derecho internacional.

Genéricas:

Capacidad de analisis y sintesis

» Capacidad de organizar y planificar
» Comunicacion oral y escrita

» Habilidad para buscar y analizar
informacién proveniente de
fuentes diversas

* Solucién de problemas

* Toma de decisiones

» Capacidad critica y autocritica

* Trabajo en equipo

» Habilidades interpersonales

» Capacidad de trabajar en equipo
interdisciplinario

» Capacidad de comunicarse con
profesionales de otras areas

e Estudiar los marcos regulatorios
del intercambio internacional que
estan presentes en la firma de
tratados y acuerdos
internacionales

e Discusion y analisis en plenaria
para comprender tratados
internacionales en materia
comercial.

e Analizar la aplicacion de los
principios que regulan los
tratados como eje juridico.

Estudio de casos.

COMERCIO EXTERIOR

Competencias

Actividades de aprendizaje

Especifica(s):

Estudiar las caracteristicas
econémicas, de investigacion vy
desarrollo, ambientales, comerciales y
organizacionales del mercado comun
europeo y su relacién con la economia
nacional mexicana

Genéricas:

Capacidad de analisis y sintesis
» Capacidad de organizar y planificar

e Andlisis y reflexiéon del
documento con contenido y
caracteristicas principales del
GATT

e Dinamica de retroalimentacion al
GATT

e Antecedentes de la adhesion del
México al GATT y sus andlisis
FODA
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» Comunicacion oral y escrita

» Habilidad para buscar y analizar
informacion proveniente de
fuentes diversas

* Solucién de problemas

* Toma de decisiones

» Capacidad critica y autocritica

* Trabajo en equipo

* Habilidades interpersonales

» Capacidad de trabajar en equipo
interdisciplinario

» Capacidad de comunicarse con
profesionales de otras areas

ARBITRAJE

COMERCIAL

Competencias

Actividades de aprendizaje

Especifica(s):

Estudiar y conocer la normatividad de
los paises que intervienen en los
diversos tratados en materia de
comercio internacional

Genéricas:

Capacidad de andlisis y sintesis

» Capacidad de organizar y planificar
» Comunicacion oral y escrita

» Habilidad para buscar y analizar
informacién proveniente de
fuentes diversas

* Solucién de problemas

» Toma de decisiones

» Capacidad critica y autocritica

* Trabajo en equipo

» Habilidades interpersonales

» Capacidad de trabajar en equipo
interdisciplinario

» Capacidad de comunicarse con
profesionales de otras areas

e Estudio de casos especificos
para la resolucion de
controversias en materia
comercial vigentes

Andlisis de controversias y
resolutivos en

Comparativa de diferentes

paises adheridos al tratado.

Pagina | 8




S r P TECNOLOGICO NACIONAL DE MEXICO

8. Practica(s)

e Realizar cuadros comparativos del desempefio econdémico, ambiental,
tecnoldgico, cientifico, de productividad y calidad, organizacional, social y
cultural, de las diferentes naciones segun el bloque comercial al que
pertenecen.

Realizar mapas de ubicacion geografica de los bloques comerciales.
Lectura de casos especificos para casos

Analisis de tratados comerciales internacionales

Andlisis de controversias en Organizacion Mundial de Comercio

Visita al portal de La secretaria de Relaciones Exteriores

Visita guiada a la Secretaria de Economia

Dinamicas grupales integradoras

Investigacion en campo

9. Proyecto de asignatura

El objetivo del proyecto que planteé el docente que imparta esta asignatura, es
demostrar el desarrollo y alcance de la(s) competencia(s) de la asignatura,
considerando las siguientes fases:

e Fundamentacion: marco referencial (tedrico, conceptual, contextual, legal) en
el cual se fundamenta el proyecto de acuerdo con un diagnostico realizado,
mismo que permite a los estudiantes lograr la comprension de la realidad o
situaciéon objeto de estudio para definir un proceso de intervencién o hacer el
disefio de un modelo.

e Planeacién: con base en el diagndstico en esta fase se realiza el disefio del
proyecto por parte de los estudiantes con asesoria del docente; implica
planificar un proceso: de intervencién empresarial, social o comunitario, el
disefio de un modelo, entre otros, segun el tipo de proyecto, las actividades a
realizar los recursos requeridos y el cronograma de trabajo.

e Ejecucidn: consiste en el desarrollo de la planeacion del proyecto realizada
por parte de los estudiantes con asesoria del docente, es decir en la
intervencion (social, empresarial), 0 construccion del modelo propuesto segun
el tipo de proyecto, es la fase de mayor duracion que implica el desempefio de
las competencias genéricas y especificas a desarrollar.

e Evaluacién: es la fase final que aplica un juicio de valor en el contexto
laboral-profesion, social e investigativo, ésta se debe realizar a través del
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reconocimiento de logros y aspectos a mejorar se estara promoviendo el
concepto de “evaluacion para la mejora continua”, la metacogniciéon, el
desarrollo del pensamiento critico y reflexivo en los estudiantes.

10. Evaluacion por competencias

¢ Participacion e intervencion en las discusiones y dinamicas grupales que el
docente organiza.

+ Entrega de reportes escritos de las actividades realizadas en clase y fuera
de ésta.

» Aplicacion de una evaluacion formativa al final de cada unidad.

» Entrega de un Proyecto de asesoria empresarial en comercio internacional.

11. Fuentes de informacion

Bibliografia basica:

- MORENO CASTELLANOS, Jorge Albert o, Comercio Exterior sin Barreras,
Todo lo que Usted Necesita Saber en Materia Aduanera y de Comercio
Exterior, Ed. Tax Editores, México, 2007.

ESPLUGUES MORA, Carlos, et. al., Legislacion Basica del Comercio
Internacional, Ed. Tirant Lo Blanch, 42 ed., Espafia, 2007.

Bibliografia complementaria

- ALMSTEDT, Kermit W. Y HORLICK, Gary N., Préacticas Desleal es del
Comercio internacional
(Antidumping), Ed. UNAM, México, 1995.
Krugman, P.R. y M. Obstfeld. Economia Internacional, Teoria y Politica.
Edit. Addison Wesley. 52. Edicion.Madrid, 2001.
CARMONA LARA, Maria del Carmen, Integracion Econémica y Acuerdo
de Libre Comercio de la América del Nort e. Mecanismo de Sol ucién de
Cont roversias, En Bolet in Mexicano de Derecho Comparado, nueva serie,
afio XXVIII, numero 82, México, enero-abril de 1995.
DIAZ, LUIS Miguel, Arbitraje Privatizacion de la Justicia, Ed. Themis,
México, 1991.
DIEZ MIER, Miguel Angel, Técnicas de Comercio Exterior, Ed. Piramide
Centro Carlos V, Madrid, 1996.
FERNANDEZ ROSAS, José Carlos, Derecho del Comercio Internacional,
Ed. Eurolex, Madrid, 1996.
FOLSOM Ralph H. Y FOLSOM W., Davis, Understanding NAFTA and it s
international business implications, United States of America, Ed. Mathew
Bender, 1996.
GARCIA MORENO, Victor Carlos y HERNANDEZ OCHOA, César E., El
Neoproteccionismo y los Planes como Mecanismos de Defensa contra las
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Practicas Desleales, En: Revista de Derecho Privado. Afo3, nimero 9,

México, septiembre-diciembre, 1992.
GARCIA MORENO, Victor Carlos, La Integracion Comercial de México a
Estados Unidos y Canada,

Alternativa o Destino?, Ed. Siglo XX Editores, UNAM-Instituto de
Investigaciones Economicas, 22 ed. México, 1991.

GONZALEZ, Sara, Temas de Organizacion Econémica Internacional, Ed.
Mc Graw-Hill, México, 1993.

HERNANDEZ RAMIREZ, Laura, Comercializacién Internacional de los

Servicios, Ed. Mc. Graw Hill, México, 1998.

MALPICA DE LA MADRID, Luis, ¢Qué es el GATT?, Ed. Grijalbo, México,
1988.

ORTIZ WADGYMAR, Art uro, Introduccion al Comercio Internacional de

México, Ed. IIJ-UNAM, México, 1990.

WITKER, Jorge y ZAMORA BATIZ, Julio, Por qué y para qué del Tratado de

Libre Comercio, Instituto de Investigaciones Juridicas-UNAM, México,

1991.

WITKER JORGE Y PATINO MANFER, Rupert o, Régimen Juridico del
Comercio Ext erior de México, Ed. Instituto de Investigaciones Juridicas de
la UNAM, México, 2002.

América economia.
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Estrategia Aduanera.
ELECTRONICA.
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